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Kluczowy gracz FMCG w portfelu Masterlease

Właśnie blisko 100 samochodów marki Ford trafiło do lidera rynku karm dla zwierząt w Polsce.
Finansowanie i zarządzanie tą flotą zostało przekazane w ręce innego lidera – firmy Masterlease – kluczowego gracza na rynku usług typy car fleet management.

Spółka Target BPO to jeden z czołowych dostawców outsourcingu sprzedaży w kraju. Specjalizuje się w tworzeniu i zarządzaniu strukturami sprzedaży w sektorze FMCG i usług. Dla jednego ze swoich klientów – lidera rynku karm dla zwierząt w Polsce realizuje projekt dostarczenia parku samochodowego dla zespołu handlowego. 
- Pod koniec zeszłego roku przystąpiliśmy do pozyskania aut na potrzeby kadry menedżerskiej oraz zespołu przedstawicieli handlowych pracujących na rzecz naszego klienta. Dotychczas pracownicy ci do celów służbowych używali swoich prywatnych samochodów, a projekt pozyskania dla nich aut służbowych w ramach wynajmu długoterminowego ma stanowić formę premiowania zespołu oraz zwiększyć prestiż ich stanowisk – mówi Magdalena Wysocka, Manager Projektu w Target BPO Sp z o.o.
Negocjacje z dostawcami, w tym z firmą Masterlease trwały kilka miesięcy. W efekcie w kwietniu tego roku Target BPO oraz Masterlease podpisały umowę wynajmu długoterminowego. W najbliższych tygodniach do klienta trafi 10 samochodów Ford Focus z silnikiem 1.6 diesel oraz 85 aut w modelu Fiesta z silnikiem 1.4.

- Dla klienta czynnikami decydującymi o wyborze Masterlease na dostawcę było nasze zaangażowanie i profesjonalizm zespołu handlowego. Target BPO oczekiwał od nas rzeczowych i kompetentnych informacji, szybkiego reagowania na zapytania, oraz dużej uwagi dla projektu niezależnie od wielkości floty, jaka była do pozyskania – wspomina Grzegorz Czarnecki, Dyrektor Ds. Sprzedaży Korporacyjnej Masterlease.  
Masterlease od przeszło 5 lat utrzymuje tytuł lidera rynku wynajmu długoterminowego i zarządza największą w Polsce flotą blisko 24 000 samochodów. Taki kontrahent gwarantuje nie tylko duże doświadczenie i stabilne partnerstwo, ale również doradztwo oraz elastyczność w negocjacjach.
- Jasna komunikacja, bez kruczków i znaków zapytania stanowiły komfort w negocjacjach. Cena, choć konkurencyjna wobec innych dostawców nie była jednak czynnikiem kluczowym. Najistotniejsza była jakość obsługi oraz perspektywy, jakie niesie ze sobą współpracą z takim partnerem biznesowym – tłumaczy Magdalena Wysocka.
Te 100 aut przekazanych przez firmę Target BPO do swojego klienta to jednak nie cała flota, jaką Masterlease wspiera zespoły sprzedażowe kluczowego gracza FMCG. Kolejne 30 samochodów firma wynajmuje temu samemu klientowi za pośrednictwem innego dostawcy outsourcingu sprzedaży w kraju.
Firmy z sektora FMCG stanowią istotny procent partnerów biznesowych Masterlease. Obecnie w swoim portfolio lider wynajmu posiada takie marki jak Castorama, Praktiker, Mieszko czy Dr. Oether.    
O Masterlease: 

Masterlease działa w Polsce od czerwca 2001 roku. Większościowym akcjonariuszem Masterlease Polska jest Abris Capital Partners, wiodąca firma zarządzająca funduszami private equity w Europie Centralnej i Wschodniej. Obecnie łączne kapitały własne Masterlease w Polsce to blisko 405 mln złotych, co oznacza, że Masterlease jest najwyżej skapitalizowaną spółką FSL w naszym regionie Europy.

Firma posiada flotę prawie 24 000 pojazdów. Jest liderem branży CFM z 15-procentowym udziałem  w rynku. Masterlease oferuje usługi skierowane zarówno do przedsiębiorców, jak i klientów indywidualnych, nie prowadzących działalności gospodarczej. Masterlease w swojej centrali oraz 17 regionalnych biurach handlowych zatrudnia ponad 180 wykwalifikowanych pracowników. 
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