Masterlease

Nie kupuj kota w worku.

Z samochodem z drugiej reki nie musi by¢ jak z kotem w worku. Trzeba tylko
wiedzieé, gdzie szukad.

Polski rynek motoryzacyjny, pomimo kryzysu finansowego, stale rosnie w sile.
Sprzedaz nowych aut rosnie, odwrotnie niz w pozostalych krajach Unii.
Jednak nie kazdy moze sobie pozwoli¢ na samochdd prosto z salonu. Kierowcy
ze skromniejszym budzetem co prawda maja do wyboru sporo zrodet zakupu
aut uzywanych, ale i ryzyko, ze kupia wyeksploatowanego gruchota, jest
wysokie. Jak zatem ustrzec sie przed pomyika i bezsensownym wydatkiem?

Zasada ograniczonego zaufania

Obecnie najwiekszg ofertg uzywanych samochoddéw dysponujg gietdy samochodowe.
Niestety, rowniez dlatego sq polem do popisu dla naciggaczy.
- Warto podkresli¢, ze w takich miejscach najtrudniej jest sprawdzi¢ stan techniczny
oraz dokumentacje pojazdu. Czesto jest to niemozliwe - moéwi Jurand Filipczyk
Dyrektor Zarzadzajacy Centrum Technicznym Masterlease Polska.

Nieco pewniejszymi dostawcami sg komisy samochodowe. Warto dodaé¢, ze
najwiekszym zaufaniem na rynku cieszg sie te komisy, ktére sg autoryzowane).
Wstawione do nich auta posiadajg aktualne badania techniczne oraz opcje jazdy
probnej. Ale niestety nie zawsze udokumentowang historie. Czesto sprzedawca
w komisie nie jest pewien zrodta pochodzenia pojazdow. I w obu przypadkach bez
wiekszego wysitku nieuczciwy wtasciciel moze naiwnemu klientowi sprzedaé np. auto
kradzione z importu Ukryte wady, naprawy nie uwzglednione w dokumentacji auta,
przemilczane sttuczki, ktorych efektow statystyczny kupiec nie zauwazy, a w skrajnych
wypadkach przebite numery i przekrecony licznik.

Najpewniejsze z floty

Podstawowq zasada, ktérg powinien kierowac¢ sie kupujacy jest pewne zrédto
pochodzenia samochodu. I tu pojawiajg sie dwie mozliwosci wyboru - zakup auta
poleasingowego lub  pokontraktowego. Obie opcje dotycza samochodow
eksploatowanych przez firmy, ale wbrew pozorom leasing i wynajem diugoterminowy
majg ze sobag niewiele wspdlnego. W przypadku pojazddéw oferowanych w leasingu
ogromna wiekszos¢ trafia ostatecznie do uzytkujacych je przedsiebiorstw ze wzgledu na
wyjatkowo korzystne warunki finansowe zakupu. Te wieksze, dysponujace
rozbudowang flotg, odsprzedajg je na rynku wtéornym na wiasng reke. W przypadku
wynajmu diugoterminowego nie ma koniecznosci zakupu po zapisanym w kontrakcie
okresie eksploatacji. Najemca ptaci rownowartos¢ spadku wartosci auta wyceniong na
podstawie czasu uzytkowania i przebiegu. Po zakonczeniu kontraktu samochdd trafia
na rynek wtorny z tym, ze sprzedajgcym jest wiasciciel czyli firma leasingowa. Ale czy
to ma jakis wpltyw na jakos¢ samych pojazdéw?
- Zasadnicza réznica miedzy autami poleasingowymi a pokontraktowymi dotyczy stanu
technicznego - ttumaczy Jurand Filipczyk.

Co prawda nie tylko takie auta mozna znalez¢ w katalogach ofertowych. Nalezy
zachowac ostroznos$¢ w przypadku pojazddéw dostawczych - te w firmach pracujg
z reguty na najwyzszych obrotach i mogg by¢ niezmiernie wyeksploatowane. Jednak
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leasing to rowniez samochody stuzbowe dla kadry zarzadzajacej i kierownictwa - auta
luksusowych marek w Swiethym stanie technicznym nie s rzadkoscia.

Udokumentowana gwarancja

W przypadku aut pokontraktowych klienci takze majg do dyspozycji peten przekroj,
zarowno marek, jak i przebiegu. Jednak te auta maja nad poleasingowymi
zdecydowang przewage. Dlaczego? Przy leasingu o auto dba najemca. A to oznacza, ze
to uzytkownik wykonuje wszelkie potrzebne naprawy, przeglady, on jest
odpowiedzialny za stan pojazdu. Raport z badania stanu bezpieczenstwa kierowcow
firmowych i praktyk stosowanych przez mate oraz $rednie przedsiebiorstwa,
przeprowadzonego przez IPC Consulting nie pozostawia ziudzen. Wiele firm nie
interesuje promocja bezpiecznego stylu jazdy. Trzy czwarte przedsiebiorstw nie szkoli
kierowcow pod katem defensywnej jazdy, co czwarty ankietowany powiedziat, ze firma
nie rejestruje formalnie wypadkéw samochodéw firmowych albo nie miat pewnosci
o istnieniu takiego systemu. Czesto jeden pojazd przechodzi w rece kilku kierowcow.
Decydujac sie na auto poleasingowe mozemy trafi¢ na wyjatkowo wyniszczony przez
nieefektywng jazde i nieodpowiednio serwisowany samochadd.

W  przypadku aut pokontraktowych sytuacja jest zupetnie odmienna.
- Te auta posiadaja udokumentowang historie napraw i przegladdéw. Dzieki temu, ze
zarzagdzane s3 przez specjalistyczne firmy leasingowe, przechodzg obowigzkowe
przeglady i ewentualne naprawy w autoryzowanych stacjach obstugi. Wszelkie choroby,
usterki, wizyty w serwisie, wymiany czesci sa zapisywane w historii serwisowej pojazdu
w informatycznym systemie zarzgdzania flotg - informuje Jurand Filipczyk
Zz Masterlease.

Sq to zazwyczaj trzy-, czteroletnie pojazdy utrzymane w bardzo dobrym stanie
technicznym. W dodatku firma leasingowa kazdy egzemplarz przygotowuje do
sprzedazy kierujac go na przeglad, likwidujac ewentualne wady i ubytki kosmetyczne.
Pojazdy pokontraktowe stanowiq dzi$ coraz wiekszg cze$¢ rynku wtérnego. Miejmy
nadzieje, ze wypetnig nisze i wyprg ryzykowne, chociaz wcigz najpopularniejsze,
zakupy na gietdach i w watpliwej pewnosci komisach.
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